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แผนธุรกิจ Mega Farm 

 
         1. แผนธุรกิจแปลงใหญ่มันสําปะหลัง ตําบลทุ่งพระยา อําเภอสนามชัยเขต จังหวัดฉะเชิงเทรา 
   มีการรวมกลุ่มเกษตรกรมีสมาชิก จํานวน 53 ราย พ้ืนรวม ๑,๔88 ไร่ 
   เป้าหมาย ผลิตสินค้าเกษตรได้อย่างมีประสิทธิภาพ ผลิตท่อนพันธ์ุมันสําปะหลังพันธ์ุดี  
ใช้ปุ๋ยตามค่าวิเคราะห์ดิน เพ่ือลดต้นทุนการผลิตในรูปกลุ่มวิสาหกิจชุมชน ตลอดจนจัดหาเคร่ืองจักรกล 
ทางการเกษตรมาบริการในราคาถูกให้กับสมาชิก 
      กิจกรรมและการดําเนินงาน กลุ่มแปลงใหญ่มันสําปะหลังดําเนินการผลิตหัวมันสดที่มี
เปอร์เซ็นต์แป้งสูงและนํ้าหนักดีมีคุณภาพตรงตามความต้องการของตลาด โดยมีช่องทางการจําหน่ายเป็นหัวมัน
สดให้กับโรงงานอิมเพรส เอทานอล จํากัด รวมกลุ่มกันผลิตมันสําปะหลัง วางแผนการผลิต การตลาด และ
บริหารจัดการทรัพยากรและเครื่องจักรกลการเกษตรร่วมกัน พัฒนามันสําปะหลัง (หัวมันสด) ให้มีผลผลิตต่อไร่
เพ่ิมขึ้น โดยการใช้ปุ๋ยตามค่าวิเคราะห์ดินร่วมกันผสมปุ๋ยใช้เองตามค่าวิเคราะห์ดิน จัดทําแปลงพันธ์ุ  
วางแผนการผลิตมันสําปะหลังร่วมกันเพ่ือให้มีผลผลิตส่งโรงงานตลอดทั้งปี 
   จุดแข็ง (Strength) พ้ืนที่ที่มีความเหมาะสมสําหรับการปลูกมันสําปะหลัง (S2) กลุ่มมีการ
พัฒนาและเพ่ิมประสิทธิภาพการผลิตในทิศทางเดียวกัน 
   จุดอ่อน (Weakness) ขาดแคลนแหล่งนํ้าในการทําการเกษตร เกษตรกรไม่มีการฟ้ืนฟู
ปรับปรุงบํารุงดิน  
   โอกาส (Opportunity) ได้รับการถ่ายทอดองค์ความรู้จากหน่วยงานภาครัฐและภาคเอกชน 
เลือกพันธ์ุดีที่เหมาะสม  
   อุปสรรค (Threat) ราคาผลผลิตตกตํ่า ขาดความม่ันใจในการลงทุนปรับปรุงบํารุงดิน 
   การตลาด ขายหัวมันสดให้ กับโรงงานอิมเพรส เอทานอล จํากัด ซึ่ ง ยังมีปริมาณ 
ไม่เพียงพอต่อความต้องการของโรงงาน โดยโรงงานต้องการมันเส้นสะอาด 500,000 ตัน แต่เกษตรกรกลุ่ม
แปลงใหญ่สามารถผลิตมันสําปะหลัง ได้ประมาณ 320,000 ตัน/ปี และมีการประกันราคาข้ันตํ่าหัวมันสด 
แบบคละ 2 บาท/กิโลกรัม แต่ถ้าราคาซื้อขายในตลาดสูงกว่าราคาขั้นตํ่าที่ประกันไว้ทางโรงงานก็จะรับซื้อตาม
ราคาตลาด 
   การเงิน ประมาณการค่าใช้จ่าย  
      - รวมต้นทุนทั้งหมด เป็นเงิน 9,746,400 บาท/ไร่ 
      - รวมรายรับสุทธิทั้งหมด เป็นเงิน 12,052,800 บาท/ไร่ 
  2. แผนธุรกิจแปลงใหญ่อ้อยโรงงาน บ้านแจงงาม ตําบลแจงงาม อําเภอหนองหญ้าไซ 
จังหวัดสุพรรณบุรี  
   มีการรวมกลุ่มเกษตรกรมีสมาชิก จํานวน ๔๒ ราย พ้ืนรวม ๑,๔๓๒ ไร่  
   เป้าหมาย ปลูกอ้อยโรงงานเพ่ือส่งโรงงานน้ําตาลทราย โดยจัดต้ังกลุ่มขึ้นเพ่ือแก้ปัญหา
ต้นทุนการผลิตที่สูง เพ่ิมผลผลิต วางแผนการผลิต พัฒนาศักยภาพของสมาชิกในเรื่องของการผลิตอ้อยโรงงาน 
การตลาดในรูปแบบของการรวมกลุ่มแบบแปลงใหญ่ ให้สามารถนําเทคโนโลยีสมัยใหม่มาใช้ นําเคร่ืองจักรกล
การเกษตรมาทดแทนปัญหาเรื่องแรงงาน ผลิตอ้อยสด ลดการเผา และเป็นมิตรกับสิ่งแวดล้อม เพ่ือลดปัญหาฝุ่น
ละออง PM 2.5 
   กิจกรรมและการดําเนินงาน พัฒนาศักยภาพของสมาชิกในเรื่องของการผลิตอ้อยโรงงาน  
และร่วมกันบริหารจัดการทรัพยากรในชุมชนอย่างคุ้มค่าและย่ังยืน ทั้งน้ี ยังมุ่งเน้นพัฒนาอาชีพเกษตรกรผู้ปลูก
อ้อยโรงงาน ให้สามารถนําเทคโนโลยีสมัยใหม่มาใช้ นําเคร่ืองจักรกลการเกษตรมาทดแทนปัญหาเรื่องแรงงาน 
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   จุดแข็ง (Strength) ) สมาชิกส่วนใหญ่เปิดใจพร้อมเรียนรู้เทคโนโลยีการผลิตสมัยใหม่  
   จุดอ่อน (Weakness) สมาชิกขาดความรู้การลดต้นทุนการผลิตและเร่ืองเทคโนโลยีการผลิต
สมัยใหม่  
   โอกาส (Opportunity) เข้าร่วมโครงการทําให้มีโอกาสได้รับการสนับสนุนจากหน่วยงาน
ภาครัฐในด้านต่างๆ 
   อุปสรรค (Threat) ) ราคาผลผลิตไม่เป็นที่พอใจและต้นทุนการผลิตราคาสูง โดยเฉพาะ 
ปุ๋ยเคมี และสารเคมี 
   การเงิน ประมาณการค่าใช้จ่าย  
      - รวมต้นทุนทั้งหมด เป็นเงิน 19,431,025 บาท/ไร่ (รวมค่าต้นพันธ์ุ ค่าไถ่ ปีแรก) 
      - รวมรายรับสุทธิทั้งหมด เป็นเงิน 17,248,153 บาท/ไร่ 
   การตลาด  โรงงานนํ้าตาลมิตรผล จํากัด 
  3. แผนธุรกิจแปลงใหญ่สับปะรดปลอดภัยบ้านเสด็จ ตําบลบ้านเสด็จ,ตําบลบุนนาคพัฒนา 
อําเภอเมืองลําปาง จังหวัดลําปาง 
   รวมกลุ่มเกษตรกร สมาชิก 159 ราย พ้ืนที่ 1,016.75 ไร่ เป็นการต่อยอดโครงการระบบ
ส่งเสริมการเกษตรแบบแปลงใหญ่สับปะรดที่มุ่งเน้นการปรับลดการปลูกสับปะรดโรงงานเพ่ือเปลี่ยนเป็นสับปะรด
สําหรับบริโภคผลสดตามความนิยมของผู้บริโภคท้ังในพ้ืนที่บริเวณใกล้เคียง และตลาด Modern trade  
   เป้าหมาย มุ่งเน้นการปรับสัดส่วนการปลูกสับปะรดโรงงาน (พันธ์ุปัตตาเวีย) เพ่ือเปลี่ยนเป็น
สับปะรดสําหรับบริโภคผลสด (พันธ์ุภูแล) จากเดิม 80:20 เป็น 60:40 การกระจายผลผลิตให้มีความสม่ําเสมอ
ตลอดฤดูกาล การพัฒนาผลผลิตให้มีคุณภาพดีย่ิงขึ้น เช่น การผลิตสับปะรดนํ้าผึ้ง  
   กิจกรรมและการดําเนินงาน มุ่งเน้นการผลิตสับปะรดโดยเร่ิมต้นจากการวางแผนการผลิต
ให้สับปะรดกระจายออกตลอดทั้งปี สร้างมาตรฐานการผลิตที่มีคุณภาพมากกว่าการเน้นปริมาณผลผลิต และ
ปรับเปลี่ยนให้เกษตรกรผลิตสับปะรดเพ่ือบริโภคสดทดแทนการผลิตสับปะรดเพ่ือจําหน่ายโรงงาน 
   จุดแข็ง (Strength) กลุ่มมีความต้ังใจที่จะดําเนินการบริหารจัดการแปลงใหญ่สับปะรดอย่าง
เข้มแข็งมีการประสานงานกันอย่างต่อเน่ือง มี ศพก. สับปะรด ในการถ่ายทอดเทคโนโลยีและเข้าถึงได้ตลอดเวลา 
   จุดอ่อน (Weakness) ผลผลิตยังไม่สอดคล้องกับความต้องการของตลาด เกษตรกรยังขาด
การวางแผนผลิตทําให้ผลผลิตกระจุกตัวออกพร้อมๆ กัน  
   โอกาส (Opportunity) จังหวัดลําปาง ให้ความสําคัญกับการส่งเสริมและพัฒนาคุณภาพ
สับปะรดอย่างจริงจัง 
   อุปสรรค (Threat) อยู่ห่างไกลจากโรงงานแปรรูป และการแก้ไขปัญหาของภาครัฐยังขาด
ความต่อเน่ือง 
    การเงิน ประมาณการค่าใช้จ่าย  
   - รวมต้นทุนทั้งหมด เป็นเงิน 49,400 บาท/ไร่ 
    - รวมรายรับสุทธิทั้งหมด เป็นเงิน 85,600 บาท/ไร่ 
   การตลาด ตลาดในพ้ืนที่/จังหวัดใกล้เคียง และตลาดต่างประเทศ เช่น จีน กรณีผลผลิต
สับปะรดพันธ์ุภูแลเมื่อผลผลิตมีปริมาณเพียงพอต่อการส่งออก 
  4. แผนธุรกิจแปลงใหญ่พืชอาหารสัตว์ อําเภอเทพสถิต จังหวัดชัยภูมิ 
   รวมกลุ่มเกษตรกร สมาชิกจํานวน 257 ราย เน้ือที่ 2,699 ไร่ มีสินค้าหลัก ดังน้ี หัวมัน
สํ า ป ะหลั ง ส ด  มั น สํ า ป ะหลั ง สั บ ต า ก แ ห้ ง  ข้ า ว โ พด เ ลี้ ย ง สั ต ว์ ห มั ก  แล ะหญ้ า เ ลี้ ย ง สั ต ว์ ห มั ก  
   เป้าหมาย สามารถลดการนําเข้าพืชอาหารสัตว์ 20% และเพ่ิมพ้ืนที่ปลูกพืชอาหารสัตว์ 
20% (ในปีที่1) อีกทั้งยังเพ่ิมประสิทธิภาพการปลูกพืชอาหารสัตว์ให้เพียงพอตลอดทั้งปีได้อีกด้วย 
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   กิจกรรมดําเนินการ สินค้าของกลุ่มแปลงใหญ่พืชอาหารสัตว์ฯ มี 4 รูปแบบ คือ 
   1. มันสําปะหลังสด หัวมันสําปะหลังมีการเสื่อมสภาพเร็วมาก เมื่อขุดแล้วจะรีบนําส่งให้
โรงงานเพ่ือแปรสภาพภายใน 24 ช่ัวโมง จําหน่ายให้กับลานมัน และโรงงานผลิตแป้งมันสําปะหลัง 
   2. การแปรรูปหัวมันสําปะหลังสด แปรรูปโดยใช้เครื่องสับหัวมันเป็นเส้นเล็กๆ แล้วไปตาก
บนลานซีเมนต์เพ่ือลดความช้ืน ส่งขายให้กับสหกรณ์โคนมเพ่ือเป็นวัตถุดิบในการผลิตอาหารโคนม 
   3. ข้าวโพดเลี้ยงสัตว์หมัก เมื่อข้าวโพดเลี้ยงสัตว์ปลูกครบอายุ 70-80 วัน จะทําการตัด 
ลําต้นนํามาเข้าเคร่ืองสับ จากน้ันนํามาบรรจุใส่ในถุงพลาสติก ส่งขายให้กับสหกรณ์โคนม เกษตรกรผู้เลี้ยงโคนม 
และบริษัทเอกชน 
   4. หญ้าเลี้ยงสัตว์หมัก หลังการเก็บเก่ียวทั้งต้นนํามาเข้าเคร่ืองสับ จากน้ันนํามาบรรจุใส่ 
ในถุงพลาสติกส่งขายให้กับสหกรณ์โคนม เกษตรกรผู้เลี้ยงโคนม และบริษัทเอกชน 
   จุดแข็ง (Strength) สมาชิกมีประสบการณ์ในการปลูกพืชทั้ง 3 ชนิด และมีตลาดรับซื้ออยู่
ใกล้แหล่งผลิตทําให้ลดต้นทุนในการขนส่ง อีกทั้งยังสามารถควบคุมคุณภาพพืชอาหารสัตว์ให้มีมาตรฐานตาม
ความต้องการของลูกค้าได้ 
   จุดอ่อน (Weakness) สมาชิกมีต้นทุนการผลิตสูง และมีภาระค่าใช้จ่ายในครัวเรือน ไม่มี
รายได้อ่ืนระหว่างรอขายผลผลิต 
   โอกาส (Opportunity) มีนโยบายของรัฐบาลสนับสนุนแปลงใหญ่ ส่วนราชการและเอกชนมี
ส่วนร่วมในการสนับสนุนธุรกิจของกลุ่ม ทําให้สามารถพัฒนาไปสู่อาหารสัตว์อินทรีย์ได้ ซึ่งในอนาคตตลาดของ
ผลิตภัณฑ์อินทรีย์(นมอินทรีย์) เป็นที่ต้องการสูง และสามารถเพ่ิมมูลค่าให้กับสินค้าได้ ผู้ผลิตและผู้ซื้อเป็นสมาชิก
ของกลุ่มทําให้การกําหนดราคาซื้อ-ขาย และปริมาณได้ตามความต้องการ  
   อุปสรรค (Threat) ขาดพ้ืนที่ที่เหมาะสมสําหรับเพาะปลูกข้าวโพดและหญ้าเลี้ยงสัตว์ ไม่มี
แหล่งกักเก็บนํ้า ขาดโครงสร้างพ้ืนฐานในการดําเนินธุรกิจ เช่น ลานตาก เครื่องจักร โกดังเก็บสินค้า 
   การตลาด จําหน่ายให้กับสหกรณ์โคนมเทพสถิต กลุ่มเกษตรกรผู้เลี้ยงโคนม โรงงานรับซื้อ
มันสําปะหลังในพ้ืนที่ และพื้นที่ใกล้เคียง 
  5. แผนธุรกิจปาล์มน้ํามันสหกรณ์นิคมพนม จํากัด อําเภอพนม จังหวัดสุราษฎร์ธานี 
   รวมกลุ่มเกษตรกร สมาชิก 1,210 ราย พ้ืนที่ 22,702 ไร่ สร้างการผลิตปาล์มนํ้ามันอย่างย่ังยืน  
   เป้าหมาย ผลิตปาล์มนํ้ามันอย่างย่ังยืน เพ่ิมประสิทธิภาพการผลิตในการส่งเสริมสนับสนุน
และพัฒนาการปลูกปาล์มนํ้ามันพันธ์ุดี ลดต้นทุนการผลิต สร้างจุดรวบรวมปาล์มนํ้ามันและพัฒนาโรงงานสกัด
นํ้ามันปาล์มดิบต้นแบบสําหรับผู้ปลูกปาล์มนํ้ามันอย่างย่ังยืน กลุ่ม RSPO  
   กิจกรรมและการดําเนินงาน สร้างกลุ่มสมาชิกให้เป็นกลุ่มผู้ผลิตปาล์มนํ้ามันร่วมกัน มีการ
บริหารจัดการแปลงปาล์มนํ้ามัน ผลิตปาล์มนํ้ามันคุณภาพและลดต้นทุนการผลิตอย่างย่ังยืน สนับสนุนและ
พัฒนาการปลูกปาล์มนํ้ามันพันธ์ุดี สร้างจุดรวบรวมปาล์มนํ้ามัน และโรงงานสกัดนํ้ามันปาล์มดิบ 
   จุดแข็ง (Strength) เกษตรกรมีความรู้ความสามารถและประสบการณ์ บริการจัดการ 
สวนปาล์มนํ้ามันที่ดี มีการลดต้นทุนเพ่ิมผลผลิตที่มีประสิทธิภาพ 
   จุดอ่อน (Weakness) ขาดทักษะในการบริหารจัดการด้านตลาด มีจุดรวบรวมไม่เพียงพอ 
มีคู่แข่งทางการตลาดสูง 
   โอกาส (Opportunity) สหกรณ์ได้รับการช่วยเหลือจากโครงการผ่านหน่วยงานภาครัฐ 
   อุปสรรค (Threat) มีข้อจํากัดในการดําเนินงานของสหกรณ์ในด้านการดําเนินสถานะ 
ทางการเงิน 
   การตลาด สหกรณ์นิคมพนม จํากัด 
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  6. แผนธุรกิจแปลงเกษตรผสมผสาน (พืชผล/ผลไม้) ตําบลปากช่อง อําเภอปากช่อง 
จังหวัดนครราชสีมา 
   รวมกลุ่มเกษตรกร 85 ราย พ้ืนที่ 1,024 ไร่ โดยจัดสรรที่ดินให้เกษตรกรตามนโยบาย 
จัดที่ดินทํากินให้ชุมชมของรัฐบาลแปลงเกษตรผสมผสาน (ผัก/โคนม/ไม้ผล/ข้าวโพดเลี้ยงสัตว์) เพ่ือพัฒนา
ศักยภาพเกษตรกร ให้เข้มแข็งมีความภูมิใจในอาชีพ มีที่ดินทํากินมั่นคงและพ่ึงพาตนเองได้อย่างย่ังยืน 
   เป้าหมาย ปรับเปลี่ยนรูปแบบการเกษตรจากการผลิตเชิงเด่ียวให้ปรับสู่การทําการเกษตร
แบบผสมผสาน สร้างมาตรฐานการผลิตสินค้าเกษตรที่ปลอดภัย (GAP/PGS/เกษตรอินทรีย์) ผลิตสินค้าเกษตร 
ได้อย่างมีประสิทธิภาพ  
   กิจกรรมที่ดําเนินการ  
   - แปลงที่อยู่อาศัย 1 ไร่ ปลูกพืชเพ่ือบริโภค ขายในชุมชน และนําสู่ตลาดภายนอก สร้าง
มาตรฐานการผลิตที่ปลอดภัย GAP/อินทรีย์ มีการวางแผนในการปลูกพืชเพ่ือขายตามความต้องการของตลาด
และเพ่ือขายเมล็ดพันธ์ุ  
   - แปลงเกษตรกรรม 5 ไร่ ปลูกพืชเศรษฐกิจตามช่วงฤดูกาลและปรับเปลี่ยนรูปแบบการผลิต
เป็นแบบเกษตรเชิงเด่ียวเป็นเกษตรผสมผสาน 
   - ควบคุมสินค้าโดยใช้มาตรฐานสินค้าเกษตรปลอดภัย GAP/เกษตรอินทรีย์/เกษตรธรรมชาติ 
   จุดแข็ง (Strength) เกษตรกรมีพ้ืนที่ทํากินที่แน่นอน มีการปรับปรุงดินสําหรับทําการเกษตร 
   จุดอ่อน (Weakness) นํ้าสําหรับทําการเกษตรในพ้ืนที่ 5 ไร่ ไม่เพียงพอ 
   โอกาส (Opportunity) มีแหล่งรับซื้อที่แน่นอน สินค้าเป็นที่ต้องการของผู้บริโภค  
   อุปสรรค (Threat) ระยะทางจากแหล่งผลิตจนถึงตลาดอยู่ห่างไกล ทําให้มีต้นทุนในการ
ขนส่งเพ่ิมขึ้น 
   การตลาด สหกรณ์การเกษตรในเขตปฏิรูปที่ดินปากช่อง (คทช.) จํากัด กําหนดแผนการ
รวบรวมและจําหน่ายผลผลิตสู่ 3 ตลาดล่าง ตลาดกลาง ตลาดบน เป็นต้น 
  7. แผนธุรกิจวิสาหกิจแปลงใหญ่ยางพาราสหกรณ์การเกษตร กรป.กลาง มะปรางมัน 
ปัตตานี จํากัด 
      รวมกลุ่มเกษตรกร จํานวน 257 ราย  พ้ืนที่ 2,100 ไร่ 
   เป้าหมาย รวบรวมนํ้ายางสดและยางก้อนถ้วยให้ครอบคลุมพ้ืนที่ของสมาชิกส่งให้กับ
สหกรณ์ โรงงาน ในพ้ืนที่ข้างเคียงได้ในราคาที่เป็นธรรม เช่น นํ้ายางสดเป็นนํ้ายางสดที่มีคุณภาพและยางก้อนถ้วยไม่มี
สิ่งเจือปนจากใบไม้ 
   กิจกรรมและการดําเนินงาน วิสาหกิจแปลงใหญ่ยางพารามุ่งเน้นการรวบรวมผลผลิตที่มี
คุณภาพไปจําหน่ายให้ได้ราคาที่ดี ลักษณะเด่นของสินค้าที่เด่นของกลุ่มมี 2 รูปแบบ ได้แก่ นํ้ายางสดเป็นนํ้ายาง
สดที่มีคุณภาพ ยางก้อนไม่มีสิ่งเจือปนจากใบไม้  
   จุดแข็ง (Strength) สินค้ามีคุณภาพ มีกฎที่ชัดเจนในการผลิตนํ้ายางสดและยางก้อนถ้วยให้
มีคุณภาพ 
   จุดอ่อน (Weakness) เกษตรกรยังขาดความเข้าใจ เรื่องการตลาดราคายางตกตํ่ารายได้ไม่
พอในการครองชีพ 
   โอกาส (Opportunity) รัฐบาลมีนโยบายส่งเสริมเกษตรแปลงใหญ่ ส่งผลให้หน่วยงานต่างๆ
ให้การสนับสนุน 
   อุปสรรค (Threat) การแก้ไขปัญหาด้านราคายางพาราของภาครัฐไม่ชัดเจน  
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  8. แผนธุรกิจวิสาหกิจแปลงใหญ่ยางพาราสหกรณ์กองทุนสวนยางหนองบัว จํากัด  
อําเภอรัษฎา จังหวัดตรัง 
   รวมกลุ่มเกษตรกร 101 ราย เน้ือที่ 1,050 ไร่ 
   เป้าหมาย กลุ่มสามารถรวบรวมผลผลิตยางแผ่นดิบ รมควัน คุณภาพ อัดก้อน จัดจําหน่าย
นําไปส่งสหกรณ์และโรงงาน  
   กิจกรรมและการดําเนินงาน วิสาหกิจแปลงใหญ่ยางพารามุ่งเน้นการรวบรวมผลผลิต 
ไปจําหน่ายให้ได้ราคาที่ดี โดยเริ่มต้นจากการวางแผนการรวมรวบผลผลิตที่กระจายในพ้ืนที่ไปจําหน่ายสหกรณ์ 
โรงงาน และพ่อค้าโดยตรง ซึ่งเป็นการลงทุนที่ไม่มาก และไม่ยุ่งยาก อีกทั้งเป็นการดําเนินธุรกิจร่วมกับสหกรณ์ 
ซึ่งมีประสบการณ์ในการดําเนินธุรกิจลักษณะเดียวกันมาก่อน มีตลาดรองรับที่แน่นอน และพัฒนานํ้ายางสด  
ยางแผ่นรมควัน และยางแผ่นรมควันอัดก้อน เป็นยางที่มีคุณภาพได้มาตรฐานต่างๆ เช่น ปี 2559 ได้รับ
มาตรฐาน GMP ปี 2560 ได้รับมาตรฐาน ISO ปี 2561 ได้รับมาตรฐาน GAP และโรงงานสีเขียว มาตรฐาน
อุตสาหกรรม 
   จุดแข็ง (Strength) สินค้ามีมาตรฐานคุณภาพ มีตลาดรองรับชัดเจน มีประสบการณ์มี
ความรู้ความสามารถ 
   จุดอ่อน (Weakness) ไม่มีเงินทุนหมุนเวียนในกลุ่ม ราคายางตกตํ่า รายได้ไม่พอในการครองชีพ 
   โอกาส (Opportunity) สหกรณ์ได้รับการช่วยเหลือจากโครงการผ่านหน่วยงานภาครัฐ  
มีตลาดจําหน่ายหลายช่องทาง 
   อุปสรรค (Threat) คู่แข่งทางการตลาดมีมาก 


